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BOII MYXAPPUP:

HcanoBa ®epysa TysaKHUHOBHA

TAXPUP XAU'BATH:

07.00.00-TAPUX ®AHJ/IAPH:

IOnpameB AHBap 3JpraiieBUd - Tapux ¢aHIapu
JIOKTOpH, cuécuil ¢anyap HoM3o4d, mpodeccop,
V36ekucron Pecny6/imkacu [Ipe3usieHTH
xy3ypuzaru JlaBjaTt 60IKAPYBH aKaZeMHUSICH;

MagsianoB VYkTaM MaxMacaGupoBUY - Tapux
dansapu  JokTopH, Tpodeccop, Y36eKHCTOH
Pecny6sukacu IlpesugeHTtu xy3sypupgaru JlaBiaaT
OOILKAPYBU aKaJeMUSICH;

Xa3paTkyJsioB A6pop - Tapux ¢aHJapu [JOKTOPH,
JIOLleHT, Y36EeKUCTOH JaBJaT »ax0H THJIAPU
YHUBEPCUTETH.

08.00.00-UKTUCOAUET ®AHJIAPHU:

Kapsnbaera Pasa XokabaeBHa - WKTHUCOAUET
dansapu goktopu, npodeccop, TouikeHT AaBjaT
UKTUCOIUET YHUBEPCUTETH;

XynpoiikynoB CaaupauH KapuMoBUY — UKTUCOOUET
daHsapu  JOKTOpH, [JoleHT, TOMKEeHT JaBjaT
WKTHUCOIUET YHUBEPCUTETH;

A3zuzos lllep3os YKkTaMOBHY - UKTHCOAUET paHIapH
JIOKTOPH, [JOLEHT, Y36ekuctoH Pecnyb6aukacu
BoxxoHa UHCTUTYTH;

Apa6oB Hypasu YpasoBud - UKTHCOLUET daHIapH
JoKTopH, mpodeccop, CamapkaHAa  JaBjaT
YHHUBEPCUTETH;

XosioB AKTaM XaTaMOBHUY — UKTHCOAWET daHIapU
6yinua dancada goktopu (PhD), pmouenr,
V36exucron Pecny6simkacu [IpesugenTu
xy3ypugaru JlaBaaT 60I1KapyBH aKa/[EMUSICH;
[lagueBa /Junapopa XaMHUJOBHAa - HWKTUCOOUET
dansnapu 6yitnya ¢ancada goxropu (PhD), gouenT
B.0, TOIIKEHT MOJIUSI HHCTUTYTH;

lllakapoB KysnMaT AwWMpOBUY - HUKTUCOLUET
dansapy HOM304H, [JOLeHT, TOLKeHT ax6opoT
TEXHOJIOTUSIJIApH YHUBEPCUTETH

09.00.00-PA/ICAPA PAHJIAPH:

XakumoB Hazap XakumoBuu - dasicada danmapu
JoKTOpH, podeccop, TOIKEHT AaBIaT UKTUCOTUET
YHUBEPCUTETH;

AxmmnukoB  XKypaboit - pancada  Pannmapu
JokTopd, mpodeccop, CamapkaHh  JaBJjaT
YHUBEPCUTETH;

FaiibynnaeB Otabek MyxammajgueBud - dascada
dansapu goktop, npodeccop, CamapKaHz, AaBJaT
4eT TUJUIAp UHCTUTYTH;

XomrMxoHOB MyMuH - ¢pascada daHIapu JOKTOPH,
JoueHT, )K133ax nejaroruka HHCTUTYTH;

HocupxomxaeBa  T'ynHopa — A6aykaxxapoBHa —
dancada dansapu HOM30AH, JAOLEHT, TOIIKEHT
JlaBJIaT IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

Typaues bexpys Co6upoBuy - pasicada dpansapu
6yinua ¢asncada gokropu (PhD), fonenTt, Byxopo
JlaBJIaT YHUBEPCUTETH.

10.00.00-®HJ/10/I0THA PAHJIAPU:

AxmenoB Oiibek Camop6aeBud - ¢uosorus
dansapu gokTopH, mpodeccop, Y36eKUCTOH JaBaaT
»KaxXOH THUJIJIAapU YHUBEPCUTETH;

Kyuumos Wlyxpat HopxusunoBud - ¢usoaorus
daHsapu JOKTOpH, /JOLeHT, TOLIKeHT JAaBJjaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;
CasaxytnuHoBa Mywmappad HWcamyTauHoBHaA -
dusosorus ¢paHIapu HOM30H, Iol1eHT, CaMapKaH/,
JlaBJIaT YHUBEPCUTETH;

KyukapoB PaxmaH VYpMaHoBMY - ¢uo0TUSA
dansapu HOM304H, JOIeHT B/0, TOIIKEHT AaBJjaT
IOPUJIUK YHUBEPCUTETH;

IOHycoB MaHcyp A6aysiaeBud  —QUIOJIOTHSA
dantapu HOM30AM, Y36eKHMCTOH Pecny6iukacu
[IpesugenTn Xy3ypugaru JlaBjaaTt 6GoIIKapyBU
aKa/leMHsICH;

CaupioB Yiyroek ApunoBud — ¢ustosiorusi GaHaapu
HOM30JM, JOLEHT, Y3GeKHCTOH Pecmy6iukacu
[IpesusieHTH Xy3ypujard /JlaBjaaT GoOIIKapyBH
aKaJIEMUSICH.

12.00.00-0OPH/IUK PAHJIAP:

AxmenmmaeBa MaBitofa  AxaTOBHa -  IOPUAMK
dansap JokTopu, npodeccop, TolIKeHT JaBjaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

MyxutauHoBa @uprosa AGLypalinoBHaA — OPUAUK
dansap [poktopu, npodeccop, ToLIKeHT JaBjaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

JcanoBa 3amMupa HopMypoToBHa - opuuK paHaap
JokTopH, mpodeccop, Y3bekuctoH Pecny6imkacuja
XU3MaT KypcaTraH IopucT, TOIIKeHT JaBjaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

XampokyJsioB baxoaup MamamapudoBud - 10pUUK
dannmap gokTtopu, mnpodeccop B.6., KaxoH
MKTHCOAMETH Ba JUIIJIOMAaTHS YHUBEPCUTETH;
3yadukopoB llep3oy XyppaMoBHY - HOPHUAMK
dannmap  gokTopw, mnpodeccop, Y36eKUCTOH
Pecny6.mkacu ’Kamoar XaBQCHU3IUTU
YHUBEPCUTETH;

XanuToB XylIBaKT Canap6aEBHq - IOpUAKK paHsap
JIOKTOpH, npodeccop, Y3bekuctoH Pecny6Gimkacu



[lpesuzgenTn xy3ypugard JaeiaaT 6GoIKapyBH
aKaZieMUsICH;

AcapnoB lllaBkaT Faii6ysnaeBuY - 0pPUAUK daHIap
JIOKTOpH, JIOLEHT, Y36eKHCTOH Pecny6nkacu
[lpesugenTn xy3ypugaru /JaBiaaT 6GoIKapyBU
aKaJleMUsICH;

YtemypaTtoB MaxMyT AXUMypaTOBUY - IOPUAHUK
¢dansap Hom3zonu, npodeccop, TOHKEHT AaBiaT
I0OpU/IUK YHUBEPCUTETY;

CaitaystaeB  llaxzon  AJMMXaHOBUY —  IOPUAUK
¢dansap Hom3zoau, npodeccop, TomIKEHT AaBiaT
IOpU/IUK YHUBEPCUTETY;

XakuMoB Komusa BaxTusapoBuY - 0pUJUK daHIap
JIOKTOpH, JoLeHT, TOWKeHT JaBaaT HOPUIUK
YHUBEPCUTETH;

KOcynoB Capgop6ek bBaxoaupoBu4 - OPUAUK
dansap pgokTopH, poueHT, TouwKeHT JaBjiaT
IOPUJAUK YHUBEPCUTETH;

AvupoB 3adap AkTamMoBUY - HOPUAUK aHJIap
6yiinua dancadpa joktopu (PhD), Y36ekucron
Pecny6simkacu Cynapsiap oJTuH KeHTallu
xy3ypugaru Cybsiiap oJIMi MaKTaou;

Kypaes llepzog HngameBuy - opuadk daHIap
HOM30JH, [JoleHT, TOoIKeHT JaBjaT HPHUIUK
YHUBEPCUTETH;

bab6ampxaHoB ATabek /JlaBpOHGEKOBUY — IOPUAUK
dansap Hom304u, JoueHT, TOIIKeHT JaBjaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

PaxmaToB Jnép KymaboeBuY - OpUAUK QaHap
HOM30/4, TOIKEHT AaBJIaT OPUUK YHUBEPCUTETH;

13.00.00-1IEJATOT'MKA ®AHJIAPU:

XammMoBa JlubaapxoH YpuUH60eBHa — NeZjaroruka
dannapu gokrtopu, npodeccop, TomkeHT gaBaaT
IOpUJUK YHUBEPCUTETH;

W6parumosa 'ynnopa XaBa3MaToBHA — eAaroruka
dannapu gokrtopu, npodeccop, TomkeHT gaBaaT
UKTHUCOIUET YHUBEPCUTETH;

3akupoBa ®epy3a MaxMyJgoBHa - meJaroruka
dannapu JIOKTOPH, TowkeHT ax6opoTt
TEXHOJIOTUSIIADU ~ YHUBEPCUTETH  Xy3ypUJaru
NeJarordk KajpJapHU KaWTa Talépsam Ba
YJIApHUHT MaslaKaCUHU OIIHMPUII TAPMOK MapKasy;

TaiinaHoBa Illoxupga 3aliHUeBHa - Iefarordka
dbaH/Iapu JOKTOPH, JOLEHT.

19.00.00-I1ICUX0JIOTHA PAHJIAPHU:

KapumoBa Bacusa MamaHOCMpOBHA — ICHUXOJIOTHSA
dansapu foktopy, npodeccop, Husomuit Homugaru
TolKeHT jaBJaT eJaroruika YyHuBepCUTETH;

XanuToB Oibek Ju6oeBuy - ’KUCMOHUH Tap6us Ba
cropT 6yiHya MyTaxXacCUCJApHU KalTa Tailép.alu
Ba MaJIJaKaCHHU OIUMPHUII UHCTUTYTH, ICUXOJIOTHUS
daHapu AOKTOpH, Tpodeccop

YmapoBa HaB6axop IlllokupoBHa - MCHUXOJIOTUSA
dansapu JokTopH, JoueHT, HusomMuil HoMujaru
TowmkeHT [AaBjaT Nejaroruka YHUBEPCUTETH,
AManuit ncuxosiorusicd kKagepacu MyLupH;

ArtabaeBa Hapruc baTtupoBHa - mcuxosorus
dansapu JokTopH, JoueHT, HusomMuil HoMujaru
ToukeHT AaB/aT nejaroruka YHUBEpCUTETH;

Koaupor 06uz CadpapoBud — ncuxosiorust GpaHJIapu
noktopu (PhD), Camapkany Busosat UMb Tu66uér
OYJIMMU MCUXOJIOTUK XU3MAT OOIJIUFH.

22.00.00-COLJUOJIOTHA PAHJIAPH:

JlatunoBa Hogupa MyxTap>kaHOBHA — COLMOJIOTUS
dansapu  JokTOpH, mnpodeccop, Y30eKHUCTOH
MUJIJINY YHUBEPCUTETH Kadeapa MyaupH;

CeuToB A3zamar [IjsaToBuY - conposiorus GpaHaapu
IOKTOopH, mpodeccop, Y36eKHUCTOH  MUJUIHHU
YHUBEPCUTETH;

CogukoBa llloxpaa MapxaGoeBHA - COI[MOJIOTHS
dansapu  JokTOpH, mpodeccop, Y30EKHUCTOH
XaJIKapo HUCJIOM aKaJ[eMHUsICH

23.00.00-CHECHH ®AHJIAP

HaszapoB Hacpuanun AtakysnoBud —cuécuid daniap
noktopH, pascadpa dpaHsapu JoKTOpHU, Tpodeccop,
TomkeHT apXUTEKTYpa KypUJINLI UHCTUTYTH;
ByTaeB YcMmoHkoH XaWpysiaeBud —cuécuit daniap
JIOKTODH, JIOLIEHT, V36ekucron MUJLJIAH
YHUBEpPCUTETH Kadepa My JUpH.

OAK PyiixaTu

Maskyp kypHaua Basupsap Maxkamacu xy3ypugaru Onuil attectanust komuccusicu Paécatununr 2022 itun 30
HosiOpaaru 327/5-coH Kapopu OWJIaH TapuX, UKTUCOAMET, dasicada, uiosorusi, IOPUANK Ba IMeAarordka
dansapu 6¥iirya LIMUH Aapakaiap 6¥iinya JuccepTauysap aCOCUA HaTHXKaJlapUHU YOIl 3TULI TaBCHUSA STUJraH

WJIMWH HalpJap pyixaTty (PyixaTra) KUpUTHITaH.

WxTuMouii-rymanuTap ¢paH/JIapHUHT
A0J13ap6 MyaMMOJIapH 3J1EKTPOH KypHaIU
1368-coHsu TYBOXHOMA OUJIaH AaBJaT
py#xaTura oJMHraH.
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KICHIK BIZNES VA XUSUSIY TADBIRKORLIKNI RIVOJLANTIRISHDA MARKETING
FAOLIYATINING O‘RNI

Annotatsiya. Ushbu magqolada kichik biznes va xususiy tadbirkorlikni rivojlantirishda marketing
faoliyatining ahamiyati, mazmuni, o‘ziga xos jihatlari va o‘rni yoritib berilgan.
Kalit so‘zlar. Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik, tadbirkorlik, marketing, kichik tadbirkorlik, bozor.
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THE ROLE OF MARKETING ACTIVITY IN THE DEVELOPMENT OF SMALL BUSINESS
AND PRIVATE ENTREPRENEURSHIP

Abstract. This article highlights the importance, content, specific aspects and role of marketing activity in
the development of small business and private entrepreneurship.

Key words. Small business and private entrepreneurship, entrepreneurship, marketing, small business,
market.

HNmyaxHoBa Casiomar,

npemnojaaBaTesb Kapeapbl MeHePKMeHTA
Y MapKeTHUHra YPreH4cKoro
roCyJapCTBEHHOI'0 YHUBEPCUTETA

POJIb MAPKETUHTOBOM JAEATEJIbHOCTU B PA3BUTUU MAJIOTO BU3HECA U
YACTHOI' O NPEAITIPUHUMATEJ/IBCTBA

AHHOTanusa. B 1aHHON cTaThbe OCBellleHbl 3HAYEHUE, COJlepKaHNe, 0COGEHHOCTH U POJIb MAPKETUHI OBOH
JlesiTeJIbHOCTU B Pa3BUTHH MaJIOro GU3HECA U YACTHOTO MpeIPUHUMATEbCTRA.

KnioueBble cjoBa. Masnblii 6U3HEC U 4YACTHOe MpeANPUHUMATENbCTBO, NPeAINPUHUMATENbCTBO,
MapKeTHHT, MaJIbli 6U3HEC, PhIHOK.

DOI: https://doi.org/10.47390/SPR1342V3SI8Y2023N19

Kirish

Bugungi innovatsion rivojlanish sharoitida igtisodiyotning muhim omili hisoblangan
kichik biznes va xususiy tadbirkorlikning barqaror va xavfsiz faoliyat olib borishi dolzarb
masala bo‘lib hisoblanadi. Chunki, tadbirkorlik sohasi iqtisodiyot, jamiyat va atrof-muhit
bargarorligining boshlang‘ich bo‘g‘ini va vositasi sifatida qaralmoqda. Jahonda kichik biznes va
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xususiy tadbirkorlik subyektlari soni umumiy faoliyat yuritayotgan korxonalar ulushi, ularning
yalpi ichki mahsulot va aholi bandligidagi ulushi, shuningdek, tadbirkorlik asosini tashkil
giladigan o‘rta sinf jamiyatining ulushi o‘sib bormoqda. Jumladan, bugungi kunda jahonda
tadbirkorlik subyektlari soni ularda umumiy korxonalarning 90 foizidan ortig‘ini, YalMni 52-
70 foizini va mehnatga layoqatli aholi bandligining o‘rtacha 41-79 foizini tashkil qilib,
tadbirkorlik ular iqtisodiyotining rivoji, jamiyat hamjihatligi va ekologik mutanosiblikni
ta’'minlashga xizmat qilmoqda [5].

Keyingi davrdagi iqtisodiy-ijtimoiy rivojlanishdagi tebranishlar, jumladan jahon
moliyaviy-iqtisodiy inqirozi, COVID-19 ta’siri, resurslardan samarali foydalanish muammolari,
ishsizlik darajasining yuqoriligi va aholi migratsiyasi bilan bog‘liq ziddiyatlar kichik biznes va
xususiy tadbirkorlikni barqaror rivojlanishi va iqtisodiy xavfsizlikni ta’'minlashi uchun zarur
bo‘lib qoldi. 0‘z navbatida zamonaviy tadbirkorlikning iqtisodiy, ijtimoiy va ekologik rivojlanish
barqarorligi va xavfsizligini ta’'minlash omili bo‘lib, shu tamoyillar asosida taraqqiy qilmoqda.

Yangi O‘zbekistonni barpo etish sharoitida kichik biznes va xususiy tadbirkorlikning
barqaror o‘sishi va uning iqtisodiy xavfsizligini ta'minlash masalalarini hal qilishda iqtisodiy-
ijtimoiy yondashuv muhim ahamiyat kasb etadi. Bu yondashuv tadbirkorlar soni va ularning
jamiyatdagi alohida faol tabaga sifatida shakllanib, nufuzi oshib borishi hamda ishlab
chigarishda kop sonli xofalik subyekti sifatida cheklangan tabiiy resurslardan keng
foydalanishi, shuningdek o‘z faoliyatida raqobatbardoshligini oshirish kabilardan iborat
bo‘ladi.

Mamlakatimizda iqtisodiy barqarorlik omili bo‘lgan kichik biznes va xususiy
tadbirkorlikni rivojlantirish bo‘yicha yetarli shart-sharoitlar yaratish bo‘yicha chora-tadbirlar
gabul gilindi. Bu borada O‘zbekiston Respublikasi Prezidenti Sh.M.Mirziyoyevning Oliy Majlisga
Murojaatnomasida “Tadbirkorlik faoliyati bilan bog‘lig 5 mingga yaqin normativ-huquqiy
hujjatlar gayta ko‘rib chiqilib, ularning soni gisqartiriladi hamda tadbirkorlik kodeksi ishlab
chiqiladi”, deb ta’kidlab o‘tilgan [1]. Shuningdek, O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining
2022-yil 28-yanvardagi PF-60-sonli Farmoniga muvofiq 2022-2026-yillarga mo‘ljallangan
Yangi O‘zbekistonning taraqqiyot strategiyasi kabi me’yoriy-huquqiy hujjatlarda ham kichik
biznes va xususiy tadbirkorlikni rivojlantirish vazifalari belgilangan.

Adabiyotlar tahlili

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlikning rivojlanishi bevosita marketing faoliyati bilan
bog‘lig. Marketing tushunchasining paydo bo‘lishi XVII asrning o‘rtalariga borib taqaladi. O‘sha
davrgacha tovarlarni natural ayirboshlash shakllari mavjud bo‘lib, marketing faoliyatining
birinchi unsuri, ya'ni, reklama, narx, sotish kabilar rivojlanib bordi. Marketing tushunchasi bozor
sektorlarining faoliyat turi bilan bog‘liq. Marketing falsafa, iqtisodiy fikrlash, tarmoqlararo firma
va korxona majmuasi va butun igtisodiyotning amaliy faoliyatidir.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik faoliyatida marketing falsafiy ma'noda fikrlash
tarzini mujassamlashtiradi. Shundan kelib chiqib, marketing ehtiyoj va muhtojlikni qondirishga
qaratilgan inson faoliyati turidir [6]. Marketing asosiy sababi bo‘lib, yangi tarmogqlarning
vujudga kelishi, ishlab chigarish hajmining ortib borishi, tadbirkorlar o‘rtasida mahsulotni
sotish muammosini vujudga kelishi va tovar turlarining ko‘payishidir. Marketingga bog‘liq
ravishda bozorni o‘rganish quyidagi yo‘nalishlardan iborat bo‘ladi [2]:

- talabni o‘rganish;
- bozor tarkibini aniglash;
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- tovarni o‘rganish;
- raqobat sharoitlarini tadqiq qilish;
- sotish shakli va uslublarini tahlil etish.

Marketing iste’'molchilar muammolarini tushunish va bozor faoliyatini tartibga solishga
hamda biron-bir maqgsadga yo‘naltirish jarayoni hisoblanadi. Turli mulk shaklidagi kichik
biznes va xususiy tadbirkorlik tashkilotlari ishlab chiqarish va sotish faoliyati marketing rejasi
bilan o‘zaro bog‘langan bo‘lishi lozim.

Marketing konsepsiyasi kichik biznes korxonasining bozorda umumiy yutuqlarini
ta’'minlash nuqtai nazaridan uning faoliyatining barcha sektorlarida qarorlar qabul qilishini
ko‘zda tutadi. Ushbu holat korxonalarning boshqaruv, tashkiliy va sotish ishlarining turli
shakllarida o'z aksini topadi.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik sohasidagi xo‘jalik yurituvchi subyektlar aniq
xaridorni mo‘ljal qilishi lozim. Bu esa kichik tadbirkorlik tarkiblari soni, sifati va vaqt
o‘lchamlari bo‘yicha cheklanganligidan dalolat beradi. Ular bozorni egallab olish magsadida
amalga oshirayotgan xo‘jalik yurituvchi subyektlar operatsiyalari xarajatlarini iste’'molchilar
uchun olib boriladigan ragobat muhitida yutib chigish uchun kamaytirib borishlari zarur.
Natijada, potensial xaridor ularning taklif etgan tovarlarini xarid giladi. Mazkur muammoni hal
qilishda marketing sohasi muhim ahamiyatga ega.

Marketing mahsulotni ishlab chigarishdan boshlab, uni sotishni tashkil gilinishigacha
bo‘lgan majmuaviy tizimdir. U aniq xaridorlarni talabini qondirish bilan birga oldindan ko‘ra
bilish va bozorni o‘rganish asosida foyda olishga mo‘ljallangan.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik tizimida marketing faoliyati quyidagi vazifalarni
amalga oshirishni 0z ichiga oladi:

- bozorni o‘rganish;

- mahsulotni tagsimlash;

- tovarlarni joylashtirish;

- marketing siyosatini olib borish;

- tovar siyosati;

- narx siyosati;

- tagsimot siyosati;

- siljitish yoki yo‘naltirish siyosati.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik faoliyatida marketingning maqgsadi marketing
mohiyati va uning asosini ochib beradi. Marketingni vazifasi iste’molchiga xizmat ko‘rsatish va
tovar ishlab chiqarish, iste’'mol bozorida yuzaga kelgan talabni hamda ishlab chigarish
imkoniyatlarini bozor talabi bilan uyg‘unlashtirishdan iborat. Marketing mohiyatidan quyidagi
asosiy tamoyillardan kelib chigadi [3]:

- bozorni bilish;

- bozorga moslashish;

- bozorga ta’sir o‘tkazish.

Shuningdek, kichik biznes va xususiy tadbirkorlik faoliyatida marketingning maqsad va
vazifalari quyidagi yo‘nalishlardan iborat bo‘ladi:

-iste’'molchilarga yo‘naltirilgan tamoyil, ya'ni bozorda iste’'molchi haqligi;

-istigbolga  yo'mnaltirilgan  tamoyil, ya’'ni  subyekt faoliyatining rivojiga
yo‘naltirilgan bo‘lishi;
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- samaradorlik ko‘rsatkichga yo‘naltirilgan tamoyil, ya'ni bozor hissasi, foyda oshishi va
hokazolar.

Marketing konsepsiyasining mazmuni uning vazifalarini amalga oshirish orqali hal
etiladi. Bu borada marketing vazifalari quyidagi guruhlarga bo‘linadi [3]:

- marketing tadqiqotlari;

- mahsulot ishlab chigarish sohasini rivojlantirish va assortimentini ko‘paytirish;

- sotish va tagsimot;

- tovarni siljitish;

- narxni tashkil etish;

- marketing menejmenti.

Biroq, sohada marketingni roli va unga nisbatan tadbirkorning munosabati ko‘p jihatdan
korxonaning bozorda ishlashiga bog‘liq bo‘ladi. Masalan, taklif talabdan orqada qolib, ishlab
chigaruvchi iste’'molchi o‘rnatgan sotuvchi bozorida tadbirkor taklif talabdan ustun bo‘ladi.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlikda marketingning vazifasi firma yoki korxonaning
ishlab chiqarish faoliyati doirasida moddiy-texnika ta’'minoti, kadrlar, buxgalteriya hisobi va
moliyaviy funksiyalari bilan birga amalga oshiriladi.

Tadqiqot metodologiyasi

Ushbu maqolada tadqiqotning tahlil, sintez, iqtisodiy usul, mantiqiy tahlil, induktiv,
deduktiv va abstrakt fikrlash kabi usullardan foydalanilgan.

Tahlil va natijalar

Darhagqiqat, kichik biznes va xususiy tadbirkorlikka xos miqgdor va sifat ko‘rsatkichlari
marketing faoliyati bilan shug‘ullanadigan tadbirkorlar sonining ko‘payib borishini anglatib,
uning barqaror va xavfsiz rivojlanish holatini ham ifodalaydi. Bu jihatni kichik biznesda
marketingni rivojlanishi bo‘yicha SWOT tahlil jadvalida ko‘rish mumkin (1-jadval).

1-jadval. Kichik biznes va xususiy tadbirkorlikda marketingni rivojlanishi
bo‘yicha SWOT tahlili!

Kuchli tomonlari (Strength)

ImKkoniyatlari (Opportunities)

- tadbirkorlik korxonalarini o‘sish - yangi biznes sohalarini
sur’atining yuqoriligi tashkil etish mumkinligi
- pul mablaglari resurslarining - yangi ish  o‘rinlarining
mavjudligi ko‘payishi
- aholi ehtiyojlarini qondirishi - hamkorlik aloqalarining
rivojlanishi
Kuchsiz tomonlari (Weakness) Tahdidlar (Threats)

- mahsulotlar narxining yuqoriligi

- aholining tolov qobiliyatini
kamligi

- boshqa biznesga e’tiborni
kamayib ketishi

- monopoliyaning kuchayib ketishi

- iste’'molchilar didini boshqa
raqobatchilarga o‘zgarishi

- iqtisodiy qaramlikning kuchayib
ketishi

Mazkur jadvalga asosan, kichik biznes va xususiy tadbirkorlikni barqaror rivojlanish
igtisodiy xavfsizligini aniglash igtisodiy, ijtimoiy va ekologik yondashuvlar asosida olib borish
zarurligini ko‘rsatadi. Ushbu tahlilda korxonaning maqgsadi ma’lum bir muddatga sotuv hajmi

1 Muallif ishlanmasi.
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yoki foyda miqdorini ma’lum foizga oshirishni belgilaydi. Bu holatda marketing faoliyati
kelgusida uzoq muddatda qilishi lozim bo‘lgan vazifalarni ozida jamlab, bajariladigan strategik
rejalarda o‘z aksini topadi. Shu bois, marketing istalgan sohadagi ishlab chiqarish yoki xizmat
ko‘rsatish korxonasining bozorda barqaror bo‘lib qolishida xizmat giladi.

Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik faoliyati marketing tufayli Xorazm viloyati
misolida rivojlanib, shu asosda viloyatda tashkil gilingan kichik korxona va mikrofirmalar soni
holati tahlilini quyidagi jadval o‘zida aks ettiradi (2-jadval).

2-jadval. Viloyatda tashkil gilingan kichik korxona va mikrofirmalar soni haqida
ma’lumot (birlikda, fermer va dehqon xo‘jaliklarisiz) [4]

Hududlar nomi 2022-yil 1- 2021-yil holatiga
yanvar holatiga
ro‘yxatga
olingan
Jami Tashkil topdi Tugatildi

Viloyat bo‘yicha: 23324 4914 1751
Urganch shahri 4835 773 440
Xiva shahri 2055 309 142
Bog‘ot tumani 1375 429 126
Gurlan tumani 1543 355 119
Qo‘shko‘pir tumani 1747 465 115
Urganch tumani 2702 562 141
Hazorasp tumani 1312 409 93
Tuproqqal’a tumani 545 139 23
Xonga tumani 1797 334 78
Xiva tumani 1784 275 170
Shovot tumani 1214 278 67
Yangiariq tumani 1277 318 150
Yangibozor tumani 1138 268 87

Ushbu jadvalga ko‘ra, 2021-yilda viloyatda ro‘yxatga olingan yangi kichik tadbirkorlik
yoki biznes subyektlari soni 4914 tani tashkil etib, bu ko‘rsatkich Urganch shahrida 773 tani,
Urganch tumanida 562 tani, Xiva shahrida 309 tani, Xonqa tumanida 334 tani, Qo‘shkopir
tumanida 465 tani, Hazorasp tumanida 409 tani, Xiva tumanida 275 tani, Shovot tumanida 278
tani, Yangiariq tumanida 318 tani, Gurlan tumanida 355 tani, Bog'ot tumanida 429 tani,
Yangibozor tumanida 268 tani va Tuproqqal’a tumanida 139 tani tashkil qgilgan.

Xulosa
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Marketingning ushbu sohadagi roli uning tovarlarni ishlab chiqarish va sotishning
potensial imkoniyatlarini ochib berishi, magbul tovar siyosatini ishlab chiqishi, raqobat va
bozorni zabt etish yo‘nalishlarini belgilashi, talabni rag‘batlantirish uchun vositalar to‘plamini
taklif qilishi, tovarlarni tagsimlashning samarali tizimini yaratishi, o‘rganish va prognoz qilish
imkoni berishi bilan belgilanadi.

Shuningdek, kichik biznes va xususiy tadbirkorlik shaklidagi xo‘jalik yuritish
korxonalari kundalik hayotiy amaliyotda marketingning strategik vazifalarini amalga oshirib,
bu jihat quyidagi vazifalarda o‘z aksini topadi:

- bozorni egallab turgan muhit to‘g‘risida eng ko‘p va to‘g‘ri axborotni 0z vaqtida olish
va uni to‘gri tahlil qilish;

- marketingni mo‘ljallash va ularni amalga oshirishning asosiy yo‘llarini aniqlashtirish;

- maqgsadlarni iste’'molchilar talabi bilan o‘zaro birlashtirish;

- turli assortimentdagi mahsulotlarga talabni qondirishni shakllantirish;

- jamoaviy ish yuritish va potensial xaridorlar o‘rtasida tashviqot ishlarni olib borish;

- tizimli sotuv usuli va sotishni qo‘llab-quvvatlovchi jamoaviy tadbirlarni yo‘lga qo‘yish:

- sotuvchi va vositachilar, 0‘z mijozlarini aniglash va to‘g‘ri bozor maydonini izlab topish;

- yangi firmalar uchun marketing tizimini shakllantirish:

- mahsulotni moslashtirish uchun boshqaruv tizimini tashkillashtirish.
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