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BOIII MYXAPPUP:

HcanoBa ®epysa TysKHuHOBHA

TAXPUP XAU'BATH:

07.00.00-TAPUX ®AHJ/IAPHU:

HOngameB AnBap IJprameBdd - Tapux ¢aHgaapu
JIOKTOpH, cHécud daHnap HoM30A4H, mpodeccop,
V36exkucton Pecny6sinkacu [IpesugeHTH
Xy3ypujaru /laBiaT 601IKapyBU aKaZleMHUSACH;

MagsianoB YkTaM MaxmacabupoBUd - Tapux
dansapu  gokTopH, mTpodeccop, Y36eKHCTOH
Pecnny6ukacu I[lpe3upgeHTH Xysypupaaru /JlaBaat
60LIKapyBH aKa/JleMUACH;

XaspaTkyJsioB A6pop - Tapux ¢aHJapu [JOKTOPH,
JIOLEHT, Y36eKUCTOH JaBJaT >Kax0H THJLIapH
YHHUBEPCUTETH.

08.00.00-UKTHCOAUET ®AH/IAPH:

Kapaiub6aea Pas XokabaeBHa - HMKTHUCOJIUET
dannapu pokrtopu, npodeccop, TolKeHT AaBjaaT
UKTUCOAUET YHUBEPCUTETH;

XypoiikysoB CaaupauH KapuMoBUY — UKTUCOAUET
daHsapu JOKTOpH, JAouLeHT, TOIIKeHT JAaBjaT
UKTUCOAUET YHUBEPCUTETH;

A3zu3os lllep3os YKTaMOBHY - MKTHCOAUET haHIapH
JIOKTOpPH, JIOLEHT, Y30ekucToH Pecny6ankacu
Bo)XXOHa HHCTUTYTH;

Apa6oB Hypasu YpasnoBud - UKTUCOAUET daHIapH
JokTtopy, mnpodeccop, CamapkaHj  JaBjaTt
YHUBEPCUTETH;

Xosi0oB AkTaM XaTaMOBHY — UKTHUCOAUET daHIapH
6yiuya dancada goktopu (PhD), pmoueHT,
V36ekucTon Pecny6/mkacu [IpesujeHTH
Xy3ypujaru /laBaaT 601IKapyBY aKaJeMHUsICH;
[HagueBa /Jlungopa XaMuZOBHA - UMKTUCOLUET
dannapu 6yitnya dasncada goktopu (PhD), nouenTt
B.6, TOIIKEHT MOJIMA UHCTUTYTH;

[MakapoB KysamaT AmMUpPOBUY - UKTUCOAUET
daHsapy HOM30A4M, [JOLEeHT, TOWKeHT ax60opoT
TeXHOJIOTHUAJIApH YHUBEPCUTETH

09.00.00-PAJICADPA PAHJIAPH:

XakumoB Hazap XakumoBuu - dasncada daHmapu
JIOKTOpH, npodeccop, TOWKEHT JaBaaT UKTUCOLUET
YHUBEPCUTETH;

Axmnnuko  Kypaboih - dascada  dannapu
JokTopH, mpodeccop, CamapkaHj  JaBjar
YHUBEPCUTETH;

FaitoynnaeB Otabexk MyxammajueBud - dascada
dannapu foktopy, npodeccop, CamapkaHj AaBjaaT
4YeT THUJJIAp UHCTUTYTH;

XomuMxoHOB MyMUH - dasicada dansapu JOKTOPH,
JoueHT, ’Ku33ax nejaroruka HHCTUTYTY;

HocupxomxkaeBa F'yniHopa  AGAyKaxxapoBHA —
dancada dansapu HoM30A4H, A0ULEHT, TOIIKEHT
JlaBJaT IOPUAUK YHUBEPCUTETH.

10.00.00-PH/10JIOTUA PAHJIAPHU:

AxmenoB Oiibek Canop6aeBud - UI0JOTHUS
dansnapu noktopu, npodeccop, Y36eKUCTOH AaBJaT
»KaXOH TUJIJIApU YHUBEPCUTETH;

KyuumoB Llyxpat HopxusuyioBuuy - ¢usosorus
daHsapu JOKTOpH, [AOLEHT, TOUIKeHT JaBJjaT
I0OpU/IMK YHUBEPCUTETH;
CamaxytauHoBa Mymappad HWcaMmyTauHOBHA -
dunosorusa paHaapu HOM30H, AoLeHT, CaMapKaH/
JlaBJaT YHUBEPCUTETH;

KyuykapoB PaxmaH YpmaHoBUMY - ¢uJosorus
daHsapu HOM30AH, AoLeHT B/6, TOlIKeHT AaBaaT
I0OPU/IMK YHUBEPCUTETH;

IOHycoB Mancyp A6ay/utaeBud — —-QUIOJIOTUSA
danmapy HoM3ogy, Y36ekucToH Pecny6ukacu
[IpesupenT Xysypujaru JlaBjaaT G6GolIKapyBHU
aKaJileMUsACH;

CanpoB Yayroek ApunoBudy - ¢uosiorus GaHnaapu
HOM30/M, JIOLEHT, Y36eKucToH Pecmy6iukacu
[lpesuzsenTy xy3ypugaru JaBiaaT 6GolIKapyBU
aKaJleMUSICH.

12.00.00-1OPH/IUK ®AHJ/IAP:

AxmepmaeBa Mapiwga AXaTOBHAa -  HOPHUAMK
¢dansap pgokropu, npodeccop, TomKeHT AaBaaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETY;

MyxutauHoBa ®upio3a AGAypalinoBHa — IOPUUK
¢dansap gokropu, mnpodeccop, TomkeHT AaBaaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETY;

JcanoBa 3amupa HopmypoToBHa - opuuK dpaHIap
JIokTopy, mpodeccop, Y36ekuctoH Pecniybinkacuza
XU3MaT KypcaTtraH wopuct, ToUIKeHT JaBjiaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETY;

XaMmpokysoB baxoanp MamamapudoBuy - 0PUAUK
dansap goktopw, mnpodeccop B.6., KaxoH
HUKTHCOJUETH Ba JUIJIOMATHSl YHUBEPCUTETH;
3yndukopoB Illepsos XyppaMoBUY - HOPUJUK
dansap  gokTopH, mpodeccop, Y30EKHUCTOH
Pecny6aukacu Kamoat xaBdcHU3IUTH
YHUBEPCUTETH;

XarniuToB XymBakT Canap6aeBud — OPUIUK PpaHIap
JOKTOpH, mpodeccop, Y36exucToH Pecny6amkacu
[pe3ugenTu Xysypujaru JlaBjaaT 6GollKapyBU
aKaJIeMHUSICH;

Acanos lllaBkat FaiiOysiiaeBud - 0OpUAMK paHmap
JIOKTOpPH, JIOLEHT, Y30eKucToH Pecny6inkacu



[lpesugentu Xysypuzard [JlaBjaT 60lKapyBU
aKaJleMHUsACH;

CanpysnaeB Illax3op  AMXaHOBUY —  IOPUJAMK
daunsnap HoM3oau, npodeccop, TOIIKEHT AaBjaT
I0pUJIUK YHUBEPCUTETH;

AvupoB 3adap AkTamMOBHY - IOPUAUK ¢aHIAp
6yiiya  dancadpa oxropu (PhD), V3Gexucron
Pecny6sinkacu Cynpanap (ol 02078 KeHralru
xy3ypugaru Cyabsap oMl MakTabu

13.00.00-1IEJAT OTUKA ®AHJ/IAPH:

XamumoBa JuabJapxoH YpUuH60eBHA — NeJJaroruka
dansnapu gokrtopu, npodeccop, TolkeHT AaBaaT
IOPUJUK YHUBEPCUTETH;

Ho6parumoBa 'ysiHopa XaBa3aMaToOBHA — Nefaroruka
dannapu gokrtopu, npodeccop, TolkeHT AaB/aT
UKTUCOAUET YHUBEPCUTETH;

3akupoBa ®Pepy3a MaxmyJoBHA - IeJarordka
dansapu JIOKTODH, ToukeHT ax6opoT
TEXHOJIOTUSIJIADU  YHUBEPCUTETH  Xy3ypujaru

NeJJaroTUK  KaApJapHU KakTa Tailépsaam  Ba
YJApHUHT MaJJaKaCHHU OIUPHUII TAPMOK MapKa3u;

TansanoBa Illoxupga 3aliHMeBHa - IeJaroruka
daH/Iapu JOKTOPH, AOLEHT.

19.00.00-11CUX0JIOTHA PAH/IAPH:

KapumoBa Bacusa MamMaHOCMpOBHA — ICUXOJIOTUSA
daunnapu gokropy, npodpeccop, Huzomuit Homujaru
TolKeHT AaBJaT Nearoruka yHUBEPCUTETH;
XaitutoB Oibek Jmb60eBUud - KucMoHuUM Tapbus Ba
cnopT 6yinYa MyTaxacCUCJapHU KailTa TahépJall

Ba MaJlaKaCUHU OUIMPUII WUHCTUTYTH, IICUXOJIOTUS
daHsapu Jo0KTOpH, Mpodeccop

YmapoBa HaB6axop IlllokMpoBHa - IICHXOJIOTHUSA
daHsapu JoKTOpH, AoueHT, Husomuil Homujaru
TouikeHT [JaBiaT NeJaroruka yHHUBEPCUTETH,
AManuii ncuxosioruscy kadeapacu Myaupu;

AtabaeBa Hapruc bBatupoBHa - mcuxoJsiorus
dannapu fokTOpH, JoLeHT, Husomuil Homujaru
TomkeHT AaBJjaT Nejaroruka yHuBepCUTETH;

Koaupos 06u CadapoBuy — ncuxosiorus GpaHaapu
noktopu (PhD), Camapkang Bunosat UMb Tu66uéT
6yJIMMU IICUX0JIOTUK XU3MaT OOLUJIUFH.

22.00.00-COLHOJIOTHUA PAHJIAPH:

Jlatunosa Hopupa MyxTapKaHOBHA — COLIMOJIOTUA
danmapu  gokTopu, mpodeccop, Y36eKUCTOH
MUJIJIMH YHUBEPCUTETU Kadeapa MyaUDY;

CenToB A3aMar [Ij1aToBUY - conpmosiorust aHaapu
JOKTOpH, mnpodeccop, VY36eKHCTOH  MHJIMH
YHUBEPCUTETH;

ComukoBa llloxuma MapxabGoeBHa - COLMOJIOTHSA
dansapu  gokTopu, npodeccop, Y36eKUCTOH
XaJIKApo UCJIOM aKaleMUsICH

23.00.00-CHECHH ®AHJIAP

HazapoB Hacpuaaun ATaky/0BUd —cUécui daHIap
JokTtopy, dancada baHsapu JOKTOpH, npodeccop,
ToumkeHT apXUTEKTypa KYPUIULI UHCTUTYTH;
ByTaeB YcMoH0H Xalipy/iiaeBUd —-cuécuil panap
JLOKTOpH, JIOLIEHT, V36ekucTon MUJLIUN
yHUBepcUTeTU Kadeapa MyAUDH.
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Annotatsiya. Qishloq xofjaligida har bir ishlab chigaruvchining asosiy magqgsadi ishlab chiqarish
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Kirish. Qishloq xo‘jaligida har bir ishlab chiqaruvchining asosiy magqgsadi ishlab
chiqarish xususiyatlarini to‘g'ri baholash va yakuniy natijaning samaradorligiga erishishdir. Va
bu, 0z navbatida, qishloq xo‘jaligi mahsulotlarini sotish sohasida samaradorlikka erishishga
xizmat qiladigan agromarketing tizimining xususiyatlarini shakllantirish va hisobga olishni
talab qiladi.

Erkin tadbirkorlik sharoitida tovar ishlab chiqaruvchilar narxlarni belgilashda,
iste’'molchilarning miqdori va xarid qobiliyatini o‘rganishda, ichki va tashqi omillarni
aniqlashda, sotuvchilar soni va bozordagi taklif darajasini o‘rganishda o‘zlari qaror qabul
qilishga majbur bo‘lishlari, samaraliroq bozorlarni aniqlash, tashqi bozorlarga chiqishni
ta'minlash, rejalashtirish, prognozlash, qishloq xo‘jaligi marketingiga tizim sifatida
yondashuvning muhimligini isbotlaydi. Tabiiyki, ishlab chigarishni tashkil etish uchun zarur
bo‘lgan moddiy-texnika resurslarini sotib olishda ishlab chiqaruvchilar sotish bilan bir gatorda
foydali gqarorlar qabul qilishlari kerak. [3]

Bu shuni anglatadiki, qishloq xo‘jaligi mahsulotlari bozori va moddiy-texnik resurslar,
ishlar va xizmatlar bozorlarini o‘rganish agromarketing tizimining raqobatbardoshlik
strategiyasining muhim vazifalariga tegishli.

Agromarketing agrosanoat takror ishlab chiqarishning har bir bosqichida o‘zining
rivojlanishi, direktiv va interaktiv funksiyasiga ega. Qishloq xofjaligi sanoatining ishlab
chiqarish dasturlariga va tuzilgan uzoq muddatli savdo arragementlariga ko‘ra agromarketing
sotib olish funksiyasini ijtimoiy sektorda qishloq xo‘jaligi xomashyosini ishlab chiqarishga,
shuningdek, uyushgan qishloq xo‘jaligi ishlab chiqaruvchilariga yo‘naltirishga intiladi.

Agromarketing o'z sa’y-harakatlarini agrokultural sanoatning ishlab chiqarish
dasturlari talablariga javob beradigan birlamchi mahsulotlar va oraliq tovarlarni ta’'minlashga
qaratadi. Savdo rejalariga muvofiq tovarlarni ixtisoslashgan bozorlarga yetkazib berish
sotilgan kvotani tagsimlash, tasniflash va ishga tushirish yordamida amalga oshiriladi.

Ozig-ovqat tovarlari bozorini topishdagi rolini hisobga olgan holda, agromarketing
qishloq xofjaligi va agrosanoat ishlab chiqarishni ixtisoslashgan savdo bozorlari va uyushgan
iste’'mol bilan bog‘lashga intiladi.

Adabiyotlar tahlili. Xorijiy va mahalliy iqtisodchilarning ko‘plab tadqiqotlari
agromarketing rivojlanishi va uning agrar biznesga ta’sir qilishi xususiyatlariga bag‘ishlangan.

Xususan, “Agrobiznes marketingi” atamasi birinchi marta J.N Devis va Roy A. Goldberg
kabi agrobiznes marketingi tadqiqotchilari tomonidan qishloq xo‘jaligi mahsulotlarini ishlab
chiqaruvchidan yakuniy mahsulot istemolchisigacha bo‘lgan marketing operatsiyalarini
vositachilar ishtirokida o‘z ichiga olgan mexanizm sifatida ko‘rib chiqilgan.

Shundan so‘’ng esa, R.L Kolzom va ].N Yui iqtisodiyotga “Agromarketing” atamasini
kiritdi.

Tahlil va natijalar. Jahonning rivojlangan mamlakatlarida XIX asr boshlarida marketing
nafaqat savdoda, balki ishlab chigarishda ham boshqaruv jarayonining asosiy tarkibiy qismi
sifatida qarala boshlandi. Ukrainada olimlar marketingga XX asrning 90-yillari boshlaridagina
qiziqish bildirishgan. Bu davrda agromarketing ta’sirining o‘ziga xos xususiyatlari va uni
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amaliyotda qo‘llash samaradorligi umuman ko‘rib chigilmadi, bu esa yangi sharoitlarda xo‘jalik
faoliyati ehtiyojlari bilan bog'liq edi.

Agromarketing deganda qishloq xo‘jaligi mahsulotlarini ishlab chiqaruvchidan to
yakuniy iste’'molchigacha ishlab chiqarish va yetkazib berishni tashkil etishga qaratilgan,
barcha xo‘jalik munosabatlari sub’ektlarining ehtiyojlarini albatta hisobga olgan holda ko‘p
bosqichli jarayon sifatida tushunamiz. Agromarketing qishloq xofjaligi marketingi
tushunchasidan chuqurroq va kengroqdir, chunki u mahsulotni gayta ishlash bosqichidan
tashqari, barcha bosqichlarda xomashyo va 0zig-ovgat mahsulotlarini ishlab chigarish va sotish
bosqichidagi boshgaruv jarayonini o‘z ichiga.

Agromarketing murakkab tizim bo‘lib, o‘ziga xos ishlash mexanizmi va o‘ziga xos
xususiyatlari bilan ajralib turadi. Agromarketingning ishlash mexanizmi axborot ta’minoti
tizimini, marketing infratuzilmasini, strategik va operatsion boshqaruv tizimini, tadqiqot
tizimini va boshqaruv tizimini birlashtiradi. [1]

Ushbu tizim, shuningdek, huquq va majburiyatlarni taqgsimlash, kadrlar boshqaruvini
modernizatsiya qilish, kadrlarni tanlash va joylashtirish kabi masalalarni aks ettiruvchi
agromarketingni boshqarishning tashkiliy tuzilmasini shakllantirishni belgilaydi.

Agromarketing tadqiqot tizimi bozor kon’yunkturasi, iste’'molchilarning soni va xarid
qobiliyati, qishloq xo‘jaligi bozorining tuzilishi, sotuvchilar va vositachilar soni, ishlab
chiqaruvchilar va ularning tovar-pul-sotish strategiyasi, iste'mol xususiyatlari va tovarlar
sifatini oshirish muammolari kabi masalalarni o‘rganishni gamrab oladi.

Ushbu funksiyaning maqsadi - iste’'molchilarning ehtiyojlari, sotib olish motivlari va
xatti-harakatlari, qondirilmagan talab va talabni qondirish darajasi, marketing muhiti,
bozorning shakli, mahsuloti va tarmogq tuzilishi, sotish hajmi to‘g‘risida tadqiqot o‘tkazish va
ma’lumot to‘plash, hamda bozor ulushi va ularning istigbollari, marketing va tarqatish
kanallari, mahsulotlar, reklama faoliyati, raqobatchilar va raqobat muhiti, narxlar va ularning
tendentsiyalari, texnik xizmat ko‘rsatishni tashkil etish va boshqalardan iboratdir.

Bu funksiya ishlab chigarish va marketing faoliyati, marketing va boshqa
funksiyalarning asosini tashkil giladi va ular bilan bog'liq garorlarni qabul qilish vositasidir.

Korxonada qishloq xojaligi marketingini boshqgarish tizimi marketing menejmentini
tashkil etish, marketingni boshqarish tuzilmasini belgilash va tashkil etish, boshqaruvning turli
darajalarida marketingni rejalashtirish va marketing dasturlarini tayyorlash, korxonani
rivojlantirish imkoniyatlarini aniqlash, marketing nazorati tizimi, korxona marketing bo‘limi
faoliyatini baholash, marketing faoliyatida boshqa qarorlarni ishlab chiqish va qabul qilishni
o'z ichiga oladi. [2]

Raqobatbardoshlik strategiyasida agromarketingning o‘ziga xos xususiyatlari
quyidagilardan iborat:

— mahsulotlarning xilma-xilligi, shu nomdagi mahsulotlarning xilma-xilligi, milliy
xususiyatlarga muvofiq ehtiyojni shakllantirish agrar marketing tizimidan tovarlarni didga
qarab qadogqlashni va ularni iste’'molchiga etkazishni talab qiladi;

— mavsumiylik va ishlab chiqarish davrining ish vaqti bilan nomuvofiqligi agrar
marketing tizimida iste’'molchilar ehtiyojlarini qondirish va bozor samaradorligini va uning
konyunkturasini ta'minlash choralarini aniqlashga differentsial yondashuvni talab qiladi;

- qishloq xo‘jaligi ishlab chiqarishi yer va uning sifati, yer va boshqa resurslardan
foydalanish darajasi bilan bevosita bog‘liq bo‘lganligi sababli, ushbu omillar ishlab chiqarilgan
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tovarlarning hajmi va sifatiga jiddiy ta’sir ko‘rsatadi va shuning uchun ushbu masalalarni ko‘rib
chiqish agrobiznes uchun muhimdir;

— agrar sohada boshqgaruvning tashkiliy-huquqiy shakllari va mulkchilik
shakllarining xilma-xilligi agromarketing tizimidagi birinchi rejaga raqobat mubhitini, talab va
taklifni, import va eksportni o‘rganish vazifalarini va boshqalarni ilgari suradi.

Yuqorida aytilganlarning barchasi ishlab chiqaruvchilarning agromarketingiga turli xil
jarayonlarga qarab barcha xususiyatlarni o‘rganish, ularni hisobga olish va baholash vazifasini
qo‘yadi, aks holda agromarketing va agrobiznesning samarali muhiti haqida gapirish mumkin
emas.

Raqobat yanada sifatli mahsulotlar ishlab chiqarishga xizmat qiladi, ularni sotib olish va
sotish uchun sharoit yaratadi, talab va taklif muvozanatining asosiy vositasi sifatida butun
igtisodiyotni rivojlantirishda muhim rol o‘ynaydi.

Raqobat talab va taklif gonuni ta’sirida paydo bo‘ladigan va ba’zida o‘zgarib turadigan
narxlar darajasiga ta’sir qiladi va shu bilan bozordagi iqtisodiy munosabatlarni tartibga solishi
mumkKin.

Ishlab chiqaruvchilar o‘rtasidagi raqobat ishlab chiqarish tarkibidagi o‘zgarishlar
sharoitida bozor talablariga muvofiq, sifatli va arzonroq mahsulot ishlab chiqarish, oz bozor
mavqgeini qo‘lga kiritish va ximoya qilish, shuningdek, kutilmagan salbiy holatlarga garshi
turish uchun harakatchanlikni ta’minlash uchun yetarli moliyaviy resurslarni talab qiladi
(igtisodiy jarayonlar, masalan, narxlarni sun’iy pasaytirish, monopoliya va boshqalar).

Ishlab chiqgaruvchilar va iste’'molchilar o‘rtasidagi raqobat birinchisining oz
mahsulotlarini gimmatroq sotish istagi va ikkinchisining ehtiyojlarini qondiradigan sifatli
tovarlarni arzonroq sotib olish istagi bilan bog‘liq. Bunday raqobat bilan sotuvchilar va
xaridorlar soni va shunga mos ravishda talab va taklif darajasi asosiy rol o‘ynaydi.
Iste’'molchilar o‘rtasidagi raqobat sotib olish qobiliyati bilan belgilanadi. Chunki o'z
ehtiyojlarini qondira oladigan daromadga ega bo‘lgan xaridor bozor narxlari darajasiga
unchalik qizigmaydi. Va sotib olish qobiliyati past bo‘lganlar narx darajasining pastki qismiga
erishishga intilishadi.

Raqobat muhitida tovarlarning raqobatbardoshligi muhim ahamiyatga ega. Agrar
sektorda raqobatbardosh ishlab chiqgarishni ta’'minlashning asosiy shartlaridan biri bu
raqobatni shakllantirish va uning rivojlanishi uchun qulay shart-sharoitlarni yaratishdir. [4]

Umuman olganda, agromarketing tizimida qishloq xofaligi korxonalarining
raqobatbardosh salohiyatidan samarali foydalanish va ushbu salohiyatni izchil mustahkamlash
magqsadini amalga oshirish quyidagi yo‘ nalishlarda amalga oshiriladi: mamlakat agrar
sektoridagi, asosan, tabiiy omillarga asoslangan giyosiy ustunliklarni zamonaviy texnologiyalar
asosidagi raqobatdosh ustunliklarga aylantirishni ta’'minlash zarurati. Ya'ni, mamlakatimizda
raqobatbardosh gishloq xo‘jaligi tarmog‘ini shakllantirish va qishloq xo‘jaligi tuzilmasini
raqobatbardosh afzalliklarimizga mos ravishda takomillashtirish. Shu maqgsadda turli tartibga
solish chora-tadbirlarini amalga oshirish zarur. Masalan:

— davlat xaridlari, hududlarda agroservis xizmatlarini tashkil etish;

— fermerlarga axborot-konsalting xizmatlari ko‘rsatish va boshqalar;

— shuningdek, agrar ishlab chiqarishning tarmoq va mintaqaviy tuzilmasini
takomillashtirish siyosatini olib borish.
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Xulosa. Belgilangan yo‘nalishlarda biz quyidagi choralarni amalga oshirishni maqsadga
muvofiq deb hisoblaymiz:

— qishloq xo‘jaligi yerlari sifatini yaxshilash va infratuzilmani mustahkamlash
yo‘nalishida olib borilayotgan ishlarning izchilligini ta’'minlash maqgsadida davlat dasturini
ishlab chiqish;

— qishloq xo‘jaligi ishlab chigaruvchilarining mashinalar, texnika, asbob-uskunalar,
mineral o‘g'itlar va pestitsidlar bilan ta’ minlanishini yaxshilash, hududlarda qishloq xo‘jaligi
mahsulotlari ulgurji savdosi bozorlarini tashkil etish;

— qishloq joylarda faoliyat yuritayotgan mikromoliyalashtirish tashkilotlarini agrar
ishlab chiqaruvchilarning moliyaviy resurslarga bo‘lgan ehtiyojini yanada mobil va samarali
ta’'minlash vositasi sifatida kuchaytirish va takomillashtirish;

— fermer xo‘jaliklarini qishloq xofjaligi ekinlari va hayvon zotlarining yangi
samarali navlari bilan ta’'minlashni kuchaytirishga qaratilgan tegishli davlat siyosati chora-
tadbirlarini amalga oshirish;

— ishlab chiqarish va boshqarish sohasida agrar texnologiyalarni takomillashtirish,
bu sohada ilg‘or xorijiy tajribadan foydalanish va uni mamlakat sharoitiga moslashtirish,
shuningdek, fermerlarga sotib olingan yangiliklarni amalga oshirishda yordam berish.

Xulosa qilib aytganda, Agromarketingdan foydalanish iqtisodiyotning agrar sohasini
bozor munosabatlariga o‘tishiga olib keldi, bu esa oz navbatida bozorga mos keladigan
iqtisodiy boshgaruvning yangi iqtisodiy mexanizmini shakllantirishni talab qildi. Marketing
faoliyatida mulkchilik shaklidan gat'iy nazar, agrobiznes korxonalarining ishlab chiqarish va
marketing faoliyatining asosiy roli istemolchi tomonidan belgilanishi kerak.
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